
Executive Coaching
Seminar
エグゼクティブコーチングセミナー

グローバル企業CEOが必要とするコーチになるためには

マーシャル・ゴールドスミス博士直伝

開 場

会 場

受講料

ビジネスコーチ株式会社 セミナールーム

363,000円（税込）月

10:00-18:0010.30
【上記受講料に含んでいるもの】 セミナー代、ランチ代、修了証、写真撮影（＋撮影データ）のご提供

主 催 セミナー事務局

マーシャル・ゴールドスミス博士はピーター・F・ドラッカー財団の役員を10年間務め、 グラクソ・スミスク
ライン、フォードモーター、ウォルマートなど世界的大企業の名経営者100人以上をコーチしてきたエグゼク
ティブコーチングの第一人者です。


弊社ビジネスコーチ株式会社の招へいで、2018年以来の来日となります。





日本企業において、1on1ミーティングの普及に伴い管理職がコーチングを部下に実施することはかなり一般
的になりました。一方で経営層が外部のコーチから自身のリーダーシップスキルを高めるためにエグゼクティ
ブコーチングを活用する事例は人的資本経営の実践によるサクセションプランの実施に伴い、急速に増えてい
るもののグローバル企業での活用例と比較するとまだ端緒についたばかりではないでしょうか。





今回は、100名以上のグローバル企業のCEOやCEO候補の育成に携わってきたマーシャル・ゴールドスミス博
士から、エグゼクティブコーチとして必要なマインドセットやマーシャル流のやり方を学びます（日本語の逐
次通訳付き）。





またマーシャルとや他の受講者との交流もできるようゆっくりしたランチのお時間と修了証の授与とマーシャ
ル・ゴールドスミス博士とのツーショット写真も撮影いたします（写真は電子データにてご提供いたしま
す）。





世界一流のコーチに触れ、これからエグゼクティブコーチとして活躍したい方にはおすすめのセミナーです。


2023

東京都港区西新橋1丁目7番14号

京阪神虎ノ門ビル 12階

・東京メトロ銀座線　虎ノ門駅1出口から徒歩2分


・東京メトロ千代田線／日比谷線／丸ノ内線 霞ケ関駅C3出口から徒歩4分


・都営三田線　内幸町駅A3出口から徒歩4分


・JR　新橋駅日比谷口から徒歩6分
03-3528-8022Tel

（東京・虎ノ門）

お申込み先



Timetable
セミナー

マーシャルを囲んだランチ

セミナー

修了証授与および写真撮影（撮影後、自由解散）

10:00~11:45

12:00~14:00

14:15~17:00

17:00~18:00

タイムテーブル

マーシャル・ゴールドスミス博士

※当日の進行により予告なく変わる場合がありますこと、あらかじめご了承ください

エグゼクティブ・コーチ/マーシャル・ゴールドスミス・パートナーズ社 創業者/

A4SL（戦略的リーダーシップ同盟） パートナー

インディアナ大学でMBA、UCLAで博士号を取得。エグゼクティブコーチングの世界的な第一人者。フォード、
ファイザー、世界銀行など世界的な大企業や組織のCEOやその候補100名以上をコーチしたことで知られる。


1949年ケンタッキー州生まれ。76年から大学で教鞭をとる傍ら、専門とする「ボードメンバー向けリーダー
シップアセスメント」の手法を駆使してリーダーシップ能力開発プログラムに従事。


2年に一度、「世界で最も影響力のある経営思想家」を発表する権威あるThinkers 50において、2015年は総合
5位に選出されると共にリーダーシップ開発部門賞を受賞。18年にThinkers50の殿堂入りを果たし、これを機
にコーチング＆メンタリング部門のマーシャル・ゴールドスミス特別功労賞が創設された。またHarvard 
Business Review誌等で「世界No.1のリーダーシップ思想家」、Global Gurus誌等で「世界No.1のエグゼク
ティブコーチ」とされるなど、関係分野におけるほとんどすべての専門組織から高い実績を認められている。


主な著書に『コーチングの神様が教える＜できる人＞の法則』『トリガー 自分を変えるコーチングの極意』 
（いずれも日本経済新聞出版社）など。


Program プログラム

セミナー

修了証授与

および

写真撮影

・マーシャル・ゴールドスミス博士から修了証を手渡しいたします


・プロカメラマンによるツーショット写真の撮影をいたします。撮影データは電子データにて 
   受講者の皆様にお渡しいたします。


※事前の予告なく変更の場合がありますこと、ご了承ください


01 世界のエグゼクティブをコーチした実際のプロセスを学ぶ

・世界のエグゼクティブたちが直面する課題とは何か？


・エグゼクティブコーチとしてクライアントの課題解決を支援する具体的な方法を学ぶ

02 エグゼクティブコーチングをより効果的に行う方法を学ぶ
・コーチングが機能しない“時”を知る


・避けるべきクライアント像を明確化する

03 エグゼクティブコーチとして成功するヒントを得る

・パーソナルブランド構築方法を学ぶ


・コーチング業界で成功するためのマーシャルからのアドバイス
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